Zatacznik nr 13 do Umowy

1)

2)

Fundusze Rzeczpospolita Unia Europejska
Gropeie [ Poska PARP G it

Dzialanie 1.2 POPW
Katalog kosztéw kwalifikowalnych*

Koszty ustlug doradczych $wiadczonych przez doradcéw zewngtrznych, dotyczacych

opracowania zaprezentowanego we wniosku o dofinansowanie nowego modelu

biznesowego zwiazanego z internacjonalizacja dziatalnosci MSP, obejmujacych w

szczegblnosci:

— analize mozliwosci eksportowych przedsiebiorcy poprzez zbadanie produktow
przedsigbiorstwa, ocen¢ konkurencyjnej pozycji tych produktéw oraz przedsigbiorstwa
na wybranych rynkach zagranicznych, kompleksowe zbadanie uwarunkowan
dziatalno$ci, w tym barier wejscia na te rynki zagraniczne,

— wskazanie rynkéw docelowych wraz z uzasadnieniem (kluczem) wyboru, projekcja
mozliwosci sprzedazy na tych rynkach zagranicznych, a takze identyfikacje
potencjalnych odbiorcow / kontrahentéw na rynkach zagranicznych,

— analize dotychczasowego modelu biznesowego przedsigbiorstwa wraz z propozycja
zmian tego modelu pod katem internacjonalizacji na wybranych rynkach
zagranicznych,

— wybor najefektywniejszych narzedzi i metod marketingowych oraz promocyjnych (w
tym wskazanie wydarzen targowych czy kierunkéw misji gospodarczych,
oszacowanie budzetu dziatan promocyjnych towarzyszacych przygotowaniu do
wdrazania nowego modelu biznesowego),

— rekomendacje w zakresie reorganizacji przedsigbiorstwa i przygotowania go do
dziatalnosci eksportowej (organizacji dziatu eksportu, logistyki etc.),

— opracowanie koncepcji wejscia na rynek zagraniczny, wraz ze szczegbtowym planem i
kosztorysem niezbednych do przeprowadzenia dziatan, pogrupowanych w zadania, z
przypisanymi tym zadaniom mierzalnymi celami operacyjnymi, wynikajacymi z
przyjetej strategii internacjonalizacji,

— rekomendacje w zakresie zakupu oprogramowania niezbednego do automatyzacji
procesOw biznesowych w zwiazku z przygotowaniem do internacjonalizacji
dziatalnosci (tam gdzie dotyczy).

Koszty ustug doradczych dotyczgcych opracowania nowego modelu biznesowego
zwigzanego z internacjonalizacjq dziatalnosci MSP uwaza sie za kwalifikowalne, jesli
zostaly poniesione nie wczesniej niz 6 miesiecy przed dniem zloZenia wniosku o
dofinansowanie.

Wartos¢ dofinansowania na pokrycie ww. kosztow nie moze przekroczy¢ 30 000,00 z4.

Koszty ustug doradczych, §wiadczonych przez doradcow zewngtrznych, zwigzanych z
przygotowaniem do wdrozenia nowego modelu biznesowego zwigzanego Z
internacjonalizacja dziatalnosci MSP, w szczegolnosci w zakresie:
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wyszukiwania, selekcji, a nastgpnie nawigzania kontaktow  z partnerami
zagranicznymi i doprowadzenia do etapu negocjacji handlowych?,

pozyskiwania zewnetrznego® finansowania dziatalnosci eksportowej i instrumentow
finansowych obnizajacych ryzyko eksportowe (kredyty eksportowe, fundusze
poreczeniowe i gwarancyjne, fundusze dotacji, transakcje terminowe etc.),

przygotowania produktu do potrzeb rynku docelowego (w tym m.in. badanie
marketingowe na rynku docelowym),

przygotowania kanatow dystrybucji i kanatow obstugi otoczenia formalno-prawnego
umozliwiajacego wejscie na dany rynek zagraniczny,

uzyskania certyfikacji, akredytacji, koncesji lub innego typu dokumentéw i praw
niezbednych dla prowadzenia dziatalno$ci gospodarczej, sprzedazy produktow na
docelowym rynku zagranicznym®,

przygotowania planu szczegotowej kampanii promocyjnej, projektowania materiatow
reklamowych i promocyjnych, stron internetowych oraz aplikacji mobilnych
przeznaczonych do promocji 1 sprzedazy produktow, ktorych dotyczy projekt, na
rynkach zagranicznych,

wzornictwa opakowan, projektowania katalogdw 1 opiséw technicznych produktow,
projektowania logotypoéw i marek produktowych,

tworzenia regulaminow ustug, gwarancji produktowych i innych dokumentéw
niezbg¢dnych dla wprowadzenia produktu na nowy rynek,

uzyskania ochrony wlasnosci przemystowej za granica, odnoszacych si¢ do produktéw
przeznaczonych do sprzedazy na rynkach zagranicznych.

3) Koszty innych ustug, $wiadczonych przez wyspecjalizowane podmioty zewnetrzne,
komplementarnych wzgledem zakupywanych ustlug doradczych 1 zwiazanych
bezposrednio z przygotowaniem do wdrozenia nowego modelu biznesowego zwigzanego
z internacjonalizacja dziatalnosci MSP, w zakresie:

wytworzenia materiatow reklamowych i promocyjnych,
szkolen,

dostepu do specjalistycznych baz danych i zrédet informac;i,
thumaczen,

badan i testow (technicznych, fizycznych, chemicznych lub biologicznych) produktow
przeznaczonych do internacjonalizaciji,

projektowania procesow technologicznych lub logistycznych.

! Pozycja ta nie obejmuje ushug posrednictwa handlowego oraz doradztwa zwigzanego z bezposrednim uczestnictwem
doradcy w negocjacjach.

2 Doradztwo nie moze dotyczyé przygotowania dokumentacji aplikacyjnej dla pozyskania finansowania zewnetrznego na
dziatalno$¢ eksportowa ze zrodet publicznych (krajowych oraz UE), przyznawanego w trybie konkursowym.

% Z wylaczeniem kosztow finalnego uzyskania dokumentow uprawniajacych do wprowadzenia produktéw na wybrane rynki
docelowe.
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4)

5)

Koszty udzialu w miedzynarodowych targach, wystawach lub misjach gospodarczych4,
obejmujace:

wynaj¢cie 1 zabudoweg powierzchni wystawiennicze;,
— zakup ustug w zakresie organizacji i obstugi stoiska,

— zakup ushlug w zakresie transportu eksponatoéw oraz elementow zabudowy wraz
z ubezpieczeniem, odprawa celng i kosztami spedycji,

— podroéze stuzbowe trzech 0sob uczestniczacych w targach, wystawach lub misjach, w
okresie nie dtuzszym niz dwa dni (a w przypadku misji — jeden dzien) przed
rozpoczgciem i jeden dzien po zakonczeniu imprezy targowej, wystawy lub misji, w
zakresie 1 wedlug stawek okreSlonych w przepisach w sprawie ustalania naleznos$ci
przystugujacych pracownikowi zatrudnionemu w panstwowej lub samorzadowej
jednostce sfery budzetowej z tytutu podréozy stuzbowej poza granicami kraju,

— oplaty zwigzane z uzyskaniem niezbednych wiz oraz ubezpieczeniem dla osdb
uczestniczacych w targach, wystawie lub misji,

— wpis do katalogu targowego,
— opfate rejestracyjna oraz reklame¢ w mediach targowych,

— zakup ustug w zakresie organizacji spotkan z potencjalnymi partnerami handlowymi
W ramach udzialu w targach, wystawach lub misjach,

— koszty organizacji pokazow, prezentacji lub degustacji produktéw podczas
zagranicznych targow, wystaw lub misji, w tym zakupu ustug w tym zakresie,
wynajmu niezbednych pomieszczen oraz sprzgtu, zakupu ustug ttumaczenia; zakupu
ustug cateringowych.

Lgczna wartosé¢ kosztow kwalifikowalnych, o ktorych mowa w pkt 4, stanowi nie wigcej
niz 49% kosztow kwalifikowalnych projektu.

Koszty zakupu warto$ci niematerialnych 1 prawnych w formie autorskich praw
majatkowych lub licencji, zwigzanych z nabyciem oprogramowania niezbednego do
automatyzacji procesow  biznesowych® w zwiazku z przygotowaniem do
internacjonalizacji dzialalno$ci oraz doradztwo® z tym zwigzane, w tym w szczegdlnosci:
— projektowanie systemOw oraz narzg¢dzi teleinformatycznych,

— zakup niezbednego oprogramowania,

— doradztwo w zakresie przygotowania przedsi¢biorstwa do wdrozenia zakupionego
oprogramowania systemow oraz narzedzi teleinformatycznych.

Wartos¢ dofinansowania na pokrycie ww. kosztow nie moze przekroczy¢ 100 000,00 zi.

4 Zasadniczym celem misji gospodarczych jest nawigzanie kontaktéw handlowych z potencjalnym partnerem (partnerami)
zagranicznym. W ramach dziatania 1.2 POPW nie dofinansowuje si¢ kolejnych spotkan biznesowych z przedsigbiorcami, z
ktorymi wnioskodawca podjat wezesniej negocjacje handlowe lub podpisat umowy zwigzane z realizacja projektu.

® Nie kwalifikuja si¢ do wsparcia koszty zakupu i wdroZenia systemow informatycznych przeznaczonych do automatyzacji
procesow biznesowych przypisanych do kanalow dystrybucji na rynki zagraniczne.

® Dotyczy ustug, ktérych koszty powickszaja warto$¢ poczatkowa nabywanych warto$ci niematerialnych i prawnych.
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* Informacje uzupeiniajace:

1.

Warunki uznania poniesionych kosztow za koszty kwalifikowalne zostaly okreslone w
szczegolnosci W art. 6¢ ustawy o PARP, w §8 rozporzadzenia, w art. 44 ust. 3 ustawy
z dnia 27 sierpnia 2009 r. o finansach publicznych oraz w wytycznych w zakresie
kwalifikowalnosci.

W przypadku zaméwien, do ktorych nie stosuje si¢ ustawy z dnia 29 stycznia 2004 r. -
Prawo zamowien publicznych (Dz. U. z 2017 r. poz. 1579, z p6zn. zm.), w ktorych
postepowanie o udzielenie zamowienia wszczeto przed dniem zawarcia umowy o
dofinansowanie projektu zastosowanie majg wymogi okreslone w rozdziale 6.5
wytycznych w zakresie kwalifikowalno$ci, w tym w szczegolnosci dotyczace
rozeznania rynku i zasady konkurencyjnosci.

W przypadku publikacji zamoéwien przeprowadzanych zgodnie 2z zasada
konkurencyjno$ci, wnioskodawca publikuje zapytanie ofertowe na stronie
internetowej https://bazakonkurencyjnosci.funduszeeuropejskie.gov.pl/. Informacj¢ o
zmianach zapytania ofertowego, tre$§¢ pytan dotyczacych zapytania ofertowego wraz z
wyjasnieniami zamawiajgcego oraz wyniki postgpowania upublicznia si¢ w taki
sposob, w jaki zostalo upublicznione zapytanie ofertowe.

Ustugi doradcze nie mogg mie¢ charakteru cigglego ani okresowego, nie mogg by¢ tez
zwigzane z biezaca dzialalnoécia operacyjng MSP w szczegdlnosci w zakresie
doradztwa podatkowego, statej obstugi prawnej lub reklamy.

Do wsparcia nie kwalifikuja si¢ ustugi, ktérych $wiadczenie stanowi przedmiot
dziatalnosci gospodarczej wspartego MSP.
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