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List referencyjny

Niniejszym wyrazamy zadowolenie z przebiegu dotychczasowej wspotpracy z firmg RP CONSULTING
Rafat Pasterczyk oraz skutecznosci w zakresie zrealizowanych ustug. Pozytywnie oceniamy takze
wiedze i doéwiadczenie RP CONSULTING w zakresie planowania i wdrazania dziatan eksportowych
oraz rekomendujemy ten podmiot jako odpowiedniego partnera do wspétpracy biznesowej. Nasza
wspotpraca obejmowata 2 aspekty:

e przygotowanie strategii dziatalnosci migdzynarodowej przedsiebiorstwa "P. G. B. W. i I

Hydrotech"

Dariusz Stachnik
e pozyskanie dofinansowania na wdrazanie zaplanowanych dziatar eksportowych.

Dziatamy w bardzo specyficznej branizy. Nasza firma specjalizuje sie w sprzedazy maszyn
budowlanych, przede wszystkim urzadzen do produkcji betonu tzw. weztéw betoniarskich. Ponadto
posiadamy w swojej ofercie kompletne wyposazenie do weztéw betoniarskich, siloséw, silosow
mobilnych, urzadzert do recyklingu betonu, kotfowni kontenerowych oraz mobilne laboratoria do
badania betonu.

W zwigzku z powyiszym zalezato nam na znalezieniu partnera biznesowego, ktéry poradzi sobie ze
wskazana tematyka oraz przygotuje dla nas optymalna strategie w zakresie internacjonalizacji
dziatalnoéci. Ostatecznie - spoéréd ztozonych ofert - wybraliémy oferte firmy RP CONSULTING Rafat
Pasterczyk. Wskazany wykonawca przygotowat dla nas wymagany plan dziatalnosci
miedzynarodowej, ktéry uwzgledniat wprowadzenie naszych produktéw na 3 nowe rynki zagraniczne:
Czechy, Rumunia, Litwa. Przygotowany plan dziatalno$ci miedzynarodowej obejmowat m.in. analize
rynku budowlanego w krajach UE z uwzglednieniem aspektdéw warunkujgcych potencjat dla rozwoju
naszej dziatalnosci, wskazanie optymalnych krajow docelowych ekspansji, analize¢ migdzynarodowej
konkurencji, rekomendowana strategie eksportowg z punktu widzenia marketingu-MIX oraz
szczegbtowy kosztorys i harmonogram wdrazania zaplanowanego projektu.

Ustuga zrealizowana zostata bardzo rzetelnie, o czym éwiadczy pozytywna ocena zaplanowanej przez
nas strategii eksportowej przez Matopolskie Centrum Przedsiebiorczosci, jak réwniez pozyskane
dofinansowanie na jej wdrazanie z Regionalnego Programu Operacyjnego Wojewddztwa
Matopolskiego na lata 2014-2020 w ramach poddziatania 3.3.2 Aktywno$¢ migdzynarodowa
matopolskich MSP.

Z powazaniem,




